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Cennik wspoétpracy HVAC

Robert
Kucharski

Fractional Head of Technical Marketing
& Product Education

Zewnetrzny szef marketingu technicznego i edukacji produktowej -
HVAC i hydraulika instalacji.

tacze praktyke projektowg, wiedze o instalacjach i edukacje rynku.
Pomagam producentom wyjasnia¢ wartos¢ technologii wtedy, gdy
inwestor ustala parametry, wybiera rozwigzanie i przygotowuje liste
zakupowa.

Zobacz oferte i ceny
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HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

Specjalista HVAC
Projektant instalacji grzewczych
Autor Projekt-Ogrzewania.pl

Profil na LinkedIn

Kontakt

Spis tresci
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ROBERT KUCHARSKI

OFERTA DO POBRANIA | PREZENTAC]I

Wybierz cel wspotpracy

HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

Kliknij wybrang czes¢. Kazda strona ma réwniez skrét do kontaktu i spisu tresci.
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Moja rola i zasieg

Fractional Head, doswiadczenie i kanaty dotarcia

Obecnos¢ marki na portalu

Publikacje, kampanie i partnerstwo kategorii

Opracowania i edukacja

Audyt, artykut, modut i akademia techniczna

Autorstwo i zasady publikacji

Weryfikacja, odpowiedzialnos¢ i wspétpraca

Najczestsze pytania

Petne odpowiedzi dotyczgce oferty
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Stata praca dla producenta
Pakiety 40 i 60 godzin miesiecznie

Wytacznos¢ kategorii

Produkty, kanaty i zasady partnerstwa

Projekty i kalkulatory

Rekomendacje, ekspozycja i przyktady narzedzi

Pierwsze 90 dni

Analiza, wdrozenie i pomiar efektéw

Kontakt i cennik online

E-mail, telefon, WhatsApp i formularz

Spis tresci Kontakt
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ROBERT KUCHARSKI

HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

FRACTIONAL HEAD / TECHNICAL MARKETING / PRODUCT EDUCATION

Zewnetrzny szef marketingu technicznego

Zewnetrzny szef marketingu technicznego i edukacji produktowej - HVAC i hydraulika instalacji.

W tym modelu wspétpracy producent angazuje mnie, Roberta Kucharskiego, do prowadzenia uzgodnionego obszaru marketingu
technicznego i edukacji produktowej w okreslonym wymiarze czasu. Ustalamy zakres odpowiedzialnosci, plan dziatan i rezultaty. tacze
wiedze o instalacjach grzewczych i hydraulice z komunikacjg produktu oraz wsparciem zespotu producenta.
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Fractional Head -
prowadzenie obszaru w
ustalonym wymiarze czasu

Przejmuje odpowiedzialnos¢ za
uzgodniony kierunek dziatan.
Wspbdtpracuje z zespotem
technicznym, marketingiem i
sprzedazg producenta, ustalam
priorytety i podsumowuje wykonane
prace.

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026
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Technical Marketing -
marketing techniczny HVAC

Przektadam dokumentacje,
parametry, obliczenia i
doswiadczenie projektowe na
komunikacje wartosci produktu.
Wyjasniam jego zastosowanie,
warunki doboru i ograniczenia oraz
przygotowuje materiaty wspierajgce
sprzedaz.
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Product Education -
edukacja produktowa dla
producentéow

Tworze opracowania, poradniki,
kalkulatory i materiaty szkoleniowe
dla inwestoréw, instalatoréw,
projektantéw oraz handlowcéw.
Pomagam zrozumiec technologie,
poprawnie dobra¢ rozwigzanie i
ocenic jego role w instalacji.

Spis tresci Kontakt 03
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ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B
TECHNICZNA ODPOWIEDZ MOZE POPRZEDZAC WYBOR PRODUCENTA

Wiedza, doswiadczenie i wiasny kanat dotarcia

Projekt-Ogrzewania.pl odpowiada na pytania o ogrzewanie podtogowe, Zrédta ciepta, hydraulike i automatyke. Producent moze
dotrzec do odbiorcy w momencie, w ktdrym wymagania techniczne zaczynajg decydowac o zakupie.

~ 10 000 ~ 100 000 1000+

unikalnych uzytkownikéw ekspozycji miesiecznie w projektow i analiz
miesiecznie odpowiedziach Al technicznych

Ruch na portalu skupionym na Widocznos¢ tresci portalu w Doswiadczenie Roberta Kucharskiego
ogrzewaniu i decyzjach odpowiedziach generowanych przez z rzeczywistych inwestycji i pytan

instalacyjnych. sztuczng inteligencje. klientéw.

Zrédto: dane wtasne serwisu i informacje operacyjne Roberta Kucharskiego. Aktualizacja informacji: pazdziernik 2026. Ekspozycje w Al i uzytkownicy portalu to
odrebne wskazniki.

Przyktady organicznej dystrybucji na Facebooku

191 787 107 785

zasiegu pierwszej publikacji zasiegu drugiej publikacji

Zrédto: dane Meta Business Suite dla dwéch publikacji prezentowanych na stronie wspétpracy. Odbiorcy obu postéw moga sie pokrywad; sa to wyniki
konkretnych materiatéw.

Zobacz prezentacje kanatow i przyktady zasiegow

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026 Spis tresci Kontakt 04
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ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

ZAKRES ODPOWIEDZIALNOSCI

Co robie dla producenta HVAC?

Prowadze uzgodniony obszar marketingu technicznego i edukacji produktowej. Ustalam kierunek, przygotowuje materiaty i
narzedzia oraz wspoétpracuje z zespotem producenta.

01 02 03

Strategia marketingu Komunikacja wartosci Edukacja produktowa

technicznego produktu Poradniki, przyktady zastosowan,

Wybér odbiorcéw, problemdw, Przetozenie parametréw, obliczen i szkolenia, webinary oraz materiaty

tematow i kanatéw. Plan dziatan ograniczen na argumenty zrozumiate wyjasniajgce dobor i wspotprace

oparty na zastosowaniu produktu oraz dla inwestora, wykonawcy i urzadzen.

realnych pytaniach rynku. projektanta.

04 05 06

Kalkulatory i konfiguratory Wsparcie sprzedazy Informacje zwrotne dla

Narzedzia z okreslonymi jednostkami, Checklisty, materiaty doborowe, produktu

danymi wejsciowymi, zatozeniami i odpowiedzi na pytania klientéw oraz Pytania inwestoréw i instalatoréw,

granicami stosowania wyniku. scenariusze prezentacji dla problemy z dokumentacjg oraz
handlowcow. rekomendacje dla zespotu

technicznego producenta.

Wspolny punkt wyjscia: poznanie technologii, jej zastosowan i dostepnej dokumentacji. Nastepnie ustalamy zakres
odpowiedzialnosci, dostepny czas oraz rezultaty do odbioru.

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026 Spis tresci Kontakt
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ROBERT KUCHARSKI

STALA WSPOLPRACA BEZPOSREDNIO ZE MNA

Cennik Fractional Head

State prowadzenie obszaru

Fractional Head - 40 godzin

20 000 zt / mies.

netto - B2B - miesiecznie

Dla producenta, ktéry chce uporzadkowa¢ marketing
techniczny i systematycznie rozwija¢ edukacje produktowa.

® 40 godzin pracy miesiecznie; stawka bazowa 500 zt netto/h.

® Plan na 90 dni i miesieczne priorytety.

* Opracowanie lub weryfikacja materiatéw w ustalonej puli
godzin.

* Wspoétpraca z marketingiem, sprzedaza i dziatem
technicznym.

Minimum 3 miesigce. Prace i spotkania rozliczamy w jednej puli
godzin.

Omow zakres wspotpracy

HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

Rozszerzone zaangazowanie

Fractional Head - 60 godzin

30 000 zt / mies.

netto - B2B - miesiecznie

Dla producenta rozwijajacego réwnolegle kilka materiatéw,
narzedzi lub programéw edukacyjnych.
60 godzin pracy miesiecznie; stawka bazowa 500 zt netto/h.
Prowadzenie programu marketingu technicznego i edukacji.

Koordynacja prac nad tresciami, narzedziami i wsparciem
sprzedazy.

Raport postepu oraz rekomendacje wynikajgce z pytan
rynku.

Minimum 3 miesigce. llos¢ opracowan wynika z ich ztozonosci i
dostepnego czasu.

Omoéw zakres wspoétpracy

Jak rozliczamy zakres? Materiaty, narzedzia, konsultacje i spotkania mieszcza sie w puli 40 lub 60 godzin. Dodatkowe prace
wymagajg wczesniejszego uzgodnienia. Publikacje na Projekt-Ogrzewania.pl, budzet reklamowy i wytgcznos¢ kategorii majg osobny

zakres w ofercie.

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026
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ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B
PUBLIKACJA EKSPERCKA / REGULARNA OBECNOSC

Obecnos¢ marki na Projekt-Ogrzewania.pl

Wybierz zakres obecnosci marki w portalu i uzgodnionych kanatach spotecznosciowych. Pakiety obejmujg tworzenie wskazanych
materiatéw oraz ich organiczng dystrybucje.

Jeden temat - jeden materiat Program miesieczny

Publikacja ekspercka Regularna obecnos¢ marki

od 6 000 zt od 10 000 zt / mies.

netto - B2B - jednorazowo netto - B2B - miesiecznie

Przedstawienie technologii w konteksScie konkretnego Stata komunikacja marki w otoczeniu wiedzy o ogrzewaniu i
problemu inwestora lub instalatora. hydraulice instalacji.

* 1 autorski artykut techniczny Roberta Kucharskiego z 1 publikacja ekspercka miesiecznie.

analizg zastosowania produktu.

2 materiaty promocyjne miesiecznie w uzgodnionych

* 1 grafika oraz publikacja na Projekt-Ogrzewania.pl. kanatach.

* 2 materiaty promocyjne: Facebook i LinkedIn. * Karta partnera w ustalonej sekcji portalu.

* Podsumowanie wynikéw po 30 dniach od publikacji. * Miesieczny raport i plan kolejnego materiatu.

Zakres tematu i okres utrzymania publikacji zapisujemy w ofercie. Wspédtpraca od 3 miesiecy. Zakres ekspozycji ustalamy przed
Nie przyjmuje gotowych artykutéw sponsorowanych z ptatnymi rozpoczeciem.

linkami wychodzacymi.

Omow zakres wspotpracy

Omow zakres wspoétpracy

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026 Spis tresci Kontakt 07
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ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

PUBLIKACJE | PARTNERSTWO TECHNOLOGICZNE

Kampania edukacyjna i Partner kategorii

Rozwéj komunikacji kategorii Wytacznos¢ w cenie

Kampania edukacyjna Partner kategorii

od 20 000 zt / mies. od 30 000 zt / mies.

netto - B2B - miesiecznie netto - B2B - miesiecznie

Potagczenie materiatéw, strony kampanii i dystrybucji wokoét Rezerwacja ustalonej kategorii produktowej dla jednej marki i
wybranej technologii. wspdlny program edukacji rynku.

* 2 publikacje eksperckie miesiecznie. * Wytacznos¢ komercyjna w jednej uzgodnionej kategorii.

* 4 materiaty promocyjne miesiecznie. ® 2 publikacje eksperckie i 4 materiaty promocyjne

* Przygotowanie strony kampanii na portalu w pierwszym miesiccznie.

miesiacu. * Strona partnera oraz ustalone miejsca obecnosci marki.

* Plan na 90 dni, spotkanie miesieczne i raport wynikdéw.

* Plan tematow, spotkanie miesieczne i raport.

Program 12-miesieczny. Kategorie, kanaty i zasady wytacznosci
okresla umowa. Cena konhcowa zalezy od kategorii produktowej,
zakresu wytgcznosci, skali ekspozycji i potencjatu pozyskiwania
zapytan.

Omow zakres wspotpracy Omow zakres wspotpracy

Dobor pakietu: kategorie, tematy, miejsca obecnosci i terminy zapisujemy w ofercie. Ptatne reklamy oraz dodatkowe narzedzia
techniczne wyceniamy osobno. Szersze mozliwosci przedstawia strona wspotpracy z producentami HVAC.

Wspodtpraca od 3 miesiecy. Narzedzia niestandardowe wyceniamy
osobno.

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026 Spis tresci Kontakt 08
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ROBERT KUCHARSKI

WYLACZNOSC W CENIE PARTNERSTWA

HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

Jedna marka jako partner ustalonej kategorii

Rezerwujesz komercyjne partnerstwo w okreslonym
segmencie produktowym. W tym zakresie prowadzimy
wspdlny program edukacji i obecnosci marki, a zasady
obejmujg takze réwnolegtg wspétprace strategiczng z
bezposrednimi konkurentami.

od 30 000 zt netto miesiecznie
Program 12-miesieczny. Wytacznos¢ w jednej kategorii.

Cena koncowa zalezy od kategorii produktowej, zakresu
wytgcznosci, skali ekspozycji i potencjatu pozyskiwania
zapytan.

PRZYKLADOWE KATEGORIE

Rury do podtogdéwki - Rozdzielacze - Pompy ciepta - Kotty
gazowe - Bufory - Sprzegta - Automatyka - Pompy obiegowe -
Filtry i separatory - Rekuperacja

Zapytaj o dostepnosc¢ kategorii

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026

Zakres wytacznosci okreslamy przed startem

Konkretna kategoria

Lista produktéw objetych rezerwacjg. Szerszy katalog marki nie
rozszerza automatycznie zakresu partnerstwa.

Wskazane kanaty

Projekt-Ogrzewania.pl i kanaty dystrybucji zapisane w umowie.
Inne serwisy i formaty wymagajg uzgodnienia.

Jeden partner komercyjny

W zarezerwowanym zakresie nie prowadze réwnolegtego
partnerstwa ani wspétpracy strategicznej z bezposrednim
konkurentem.

Techniczna wiarygodnosc¢

Przykfady zastosowan i dobér rozwigzan wynikajg z wymagan
instalacji oraz danych technicznych. Materiaty komercyjne sg
oznaczane.

Program i raport

Plan na 90 dni, zakres publikacji, spotkania i pomiar efektow.
Warunki zakonczenia wspétpracy zapisujemy w umowie.

Spis tresci Kontakt

09


https://projekt-ogrzewania.pl/cennik-wspolpracy-hvac-robert-kucharski/

ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B
OPRACOWANIA DLA PRODUCENTA

Konsultacja, audyt i1 artykut ekspercki

Mozesz rozpoczgc¢ od konkretnego zadania albo zbudowad wiekszy program edukacyjny pod witasng marka. Ceny zalezg od liczby
materiatéw, ztozonosci obliczen i sposobu wdrozenia.

Ceny netto B2B. Terminy orientacyjne liczymy od uzgodnienia zakresu i otrzymania kompletu danych.

Konsultacja techniczna lub 500 zi Analiza produktu, dokumentacji, przekazu,
strategiczna narzedzia lub planu marketingu technicznego.
Termin do uzgodnienia godzina
Audyt materiatow i mapa 8 000-12 000 zt Przeglad 20-80 adreséw, karta btedéw i
tematow priorytetéw, mapa 12 tematdéw oraz 2 schematy

- . - wzorcowe z checklistg doboru. Liczbe i ztozonos¢
Orientacyjnie 7-10 dni roboczych ; ) . .

Jednorazowo materiatéw uzgadniamy w zakresie.

Artykut ekspercki dla 4 500-7 000 zt Opracowanie techniczne, zwykle 3-5 tys. stéw, z
producenta analiza zastosowania, obliczeniami i zrédtami.
Termin zalezny od tematu ednorazowo Materiat do wykorzystania w kanatach producenta.

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026 Spis tresci Kontakt 10
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ROBERT KUCHARSKI

NARZEDZIA | SZKOLENIA POD MARKA PRODUCENTA

Modut edukacyjny, akademia i opieka

Petny modut edukacyjny

Orientacyjnie 10-14 dni roboczych

Akademia techniczna pod
marka producenta
Orientacyjnie 8-12 tygodni

Opieka nad akademia i
narzedziami

Po uruchomieniu programu

10 000-16 000 zt

jednorazowo

90 000-140 000 zt

jednorazowo

5 000-8 000 zt

miesiecznie

HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

Artykut, schemat techniczny SVG lub DWG,
kalkulator z zatozeniami i walidacjg, checklista PDF
oraz scenariusz filmu 5-7 minut.

10 modutéw szkoleniowych, platforma LMS, 10
kalkulatoréw, 20 schematéw, testy wiedzy,
dokumenty ukonczenia, 2 webinary i materiaty dla
handlowcéw. Szczegoty wdrozenia ustalamy przed
wycena.

Aktualizacja parametréw i materiatéw, weryfikacja
narzedzi oraz wsparcie w limicie okreslonym w
umowie.

Materiaty pod marka producenta: zakres przekazania kodu, dokumentacji, schematéw oraz praw do wykorzystania i modyfikacji
ustalamy przed rozpoczeciem. Kazde narzedzie ma opis danych wejsciowych, zatozen i sposobu weryfikacji.

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026
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ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

PRACA DLA FIRMY | PARTNERSTWO PORTALU

Dobierz model do celu

Fractional Head w Twojej firmie

Potrzebujesz osoby, ktéra prowadzi marketing
techniczny, wspiera zespoét i przygotowuje materiaty
dla Twoich kanatéw. Wybieramy pule czasu oraz
zakres odpowiedzialnosci.

* Plan prac i priorytety.

* Weryfikacja techniczna i tworzenie opracowan.

* Wspbtpraca z zespotem producenta.

Porozmawiajmy o celu

Partner kategorii na portalu

Potrzebujesz obecnosci marki w istniejgcym kanale
dotarcia do inwestoréw. Rezerwujemy kategorie i
realizujemy uzgodniony program publikacji oraz
dystrybucji.

* Wytgcznos¢ w ustalonej kategorii.

* Materiaty i miejsca obecnosci marki.

* Raportowanie wynikOéw programu.

Porozmawiajmy o celu

Potaczenie obu modeli: przygotowuje jedng oferte z okreslonym czasem mojej pracy, zakresem partnerstwa i tgczng cenga. Pakiet
Partner kategorii z ceng od 30 000 zt miesiecznie nie zawiera automatycznie pakietu 60 godzin Fractional Head.

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026
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ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

REKOMENDACJE PROJEKTOWE / WYCENA INDYWIDUALNA

Rozwigzanie producenta w dokumentacji

Jako projektant moge potgczy¢ technicznie uzasadniong rekomendacje produktu z dokumentacjg konkretnej inwestycji. Moje
narzedzia dla inwestoréw dajg dodatkowe miejsce prezentacji rozwigzania i mozliwos¢ przejscia do zapytania o produkt.

Rury, rozdzielacze, pompy obiegowe, armatura lub automatyka moga zostac
N TN wskazane w projekcie, opisie technicznym albo zestawieniu materiatéw - po
bt sprawdzeniu ich przydatnosci w konkretnej instalacji.

) i * Rekomendacja produktu lub systemu oparta na wymaganiach projektu i

s i/ dokumentacji techniczne;.

| * Mozliwos¢ przekazania zapytania inwestora do handlowca wyznaczonego
przez producenta.

E2 ¥ * QOdbiorcg moze by¢ producent, partner producenta, hurtownia lub
dystrybutor.

7 ) HHHH
""""" i ) Producent wskazuje osobe lub firme odpowiedzialng za obstuge zapytan.
1 Uzgadniamy zakres kategorii i dokumentacji oraz sposéb przekazania kontaktu.

Wycena indywidualna - po ustaleniu zakresu rekomendacji projektowych i
obstugi zapytan.

/
\ /o011 +16°C
/ | el ®wym: 1710

\ o S T W

Zobacz przyktadowa dokumentacje
Kliknij rysunek, aby zobaczy¢ petny obraz projektu.

Zasady rekomendacji i przekazywania kontaktu: dobér produktu wynika z wymagan instalacji. Zapytanie przekazujemy na
zyczenie inwestora, z jasng informacja o odbiorcy i celu przekazania danych. Wspétpraca komercyjna jest oznaczana, a uzgodniona
wytgcznos¢ Partnera kategorii pozostaje wigzaca.
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ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

WYLACZNIE MATERIAL JUZ OPUBLIKOWANY NA PROJEKT-OGRZEWANIA.PL

Ekspozycja w istnhiejacym kalkulatorze

Ta oferta dotyczy wytacznie ekspozycji marki lub produktu w materiale, ktory jest juz opublikowany na
Projekt-Ogrzewania.pl. Uzytkownik okresla parametry instalacji, analizuje wynik i szuka rozwigzania. W tym miejscu mozemy
wdrozy¢ oznaczony modut producenta: prezentacje pasujgcego produktu, przejscie na jego strone lub mozliwos¢ wystania zapytania.

Tylko ekspozycja w juz opublikowanym materiale

Od 1 000 Z‘I' Miesieczna optata obejmuje obecnos¢ marki lub produktu w wybranym, juz
opublikowanym materiale z kalkulatorem na Projekt-Ogrzewania.pl.

netto / miesiac / jeden materiat

Mozliwe formy: przekierowanie do producenta, zapytanie e-mail lub kontakt
do wskazanego handlowca. Produkt prezentujemy w kontekscie danych i

netto - B2B - za jeden materiat z warunkéw technicznych uzytkownika.

kalkulatorem

juz opublikowany na
Projekt-Ogrzewania.pl

Omow ekspozycje

Cena nie obejmuje przygotowania nowego artykutu, publikacji nowego materiatu ani
stworzenia nowego kalkulatora. Zakres ekspozycji zapisujemy w ofercie. Rozbudowe
narzedzia, formularze i niestandardowe automatyzacje wyceniamy osobno.

Ponizej cztery przyktady materiatéw z kalkulatorami juz opublikowanych na Projekt-Ogrzewania.pl, w ktérych mozemy uzgodni¢
miejsce ekspozycji marki lub produktu. Ekspozycja nie obejmuje gwarantowanej liczby zapytan ani wytacznosci. Dostepnos¢
kategorii sprawdzamy przed rozpoczeciem.
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ROBERT KUCHARSKI

PRZYKLADY OPUBLIKOWANYCH MATERIALOW Z KALKULATORAMI

HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

Cztery narzedzia. Cztery konteksty decyzji.

01 / Powierzchnia - petle - przeptywy

Kalkulator ogrzewania podtogowego
Obliczenia ilosci rur, podziatu na petle, przeptywoéw i
orientacyjnej hydrauliki instalacji.

Mozliwe miejsce ekspozycji: System rur, rozdzielacz lub
automatyka - w kontekscie parametréw instalacji i warunkéw
zastosowania.

Otworz kalkulator

03 / Budynek - taryfa - koszty obu systemoéw

Bufor z grzatkami czy pompa ciepta?

Poréwnanie kosztéw ogrzewania i catkowitych kosztéw
inwestycji na podstawie zatozen uzytkownika.

Mozliwe miejsce ekspozycji: Bufor, grzatki lub pompa ciepta
- przy analizie kosztéw i parametréw rozpatrywanych
rozwigzan.

Otworz kalkulator

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026

02 / Rodzaj ptynu * stezenie - ochrona przed zamarzaniem

Kalkulator glikolu do instalacji CO
Narzedzie do obliczen ilosci ptynu, zmiany stezenia i analizy
ochrony instalacji przed zamarzaniem.

Mozliwe miejsce ekspozycji: Ptyn instalacyjny z
uwzglednieniem rodzaju uktadu, wymaganej ochrony i danych
technicznych producenta.

Otworz kalkulator

04 / Przeptyw Q - wysokos¢ H : krzywa pompy

Kalkulator doboru pompy obiegowej
Analiza wymaganego punktu pracy pompy obiegowej w
ogrzewaniu podtogowym oraz charakterystyk uktadu.

Mozliwe miejsce ekspozycji: Pompa o charakterystyce
odpowiadajacej obliczeniom, z uwzglednieniem warunkéw
instalacji i regulacji.

Otworz kalkulator
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ROBERT KUCHARSKI / AUTORSTWO | ODPOWIEDZIALNOSC
Md@j podpis oznacza moja prace merytoryczna

Materiaty publikowane pod moim nazwiskiem sg efektem mojej pracy nad technologia, dokumentacjg i zastosowaniem w instalacji.
Wspobtpracujgc ze mng, producent otrzymuje autorskie opracowanie oparte na wiedzy technicznej i praktyce projektowe;.

Osobiscie opracowuje i weryfikuje materiaty publikowane pod moim nazwiskiem. Odpowiadam za przyjete
zatozenia, interpretacje parametrow i przedstawione wnioski.

Sprawdzam dokumentacje, warunki zastosowania i ograniczenia rozwigzania. tacze dane producenta z obliczeniami oraz
doswiadczeniem projektowym, aby materiat pomagat inwestorowi lub wykonawcy podjgé¢ uzasadniong decyzje techniczng. Karty
techniczne, normy i dokumentacja sg Zrédtami. Moim autorskim wktadem jest ich analiza, interpretacja i odniesienie do konkretne;j
instalacji.

Osobiste autorstwo opracowania Osobista weryfikacja techniczna

Analizuje technologie, opracowuje temat i przygotowuje Sprawdzam zZrodta, dane wejsciowe, jednostki, zatozenia i
wyjasnienia, obliczenia oraz wnioski. Przektadam parametry poprawnosc¢ obliczen. Wskazuje ograniczenia wyniku oraz
produktu na jego role w catym systemie grzewczym lub parametry, ktére trzeba potwierdzi¢ w dokumentacji lub
hydraulicznym. konkretnej instalacji.

Rekomendacje wynikaja z parametrow Odpowiedzialnos¢ za wnioski i podpis

Producent dostarcza dokumentacje i informacje o Materiat oznaczony nazwiskiem Robert Kucharski musi
rozwigzaniu. Oceniam, jakie zastosowania sg uzasadnione przejs¢ przez mojg prace merytoryczng. Odpowiadam za jego
technicznie i jakie warunki muszg zostac spetnione. tres¢ i sposdb przedstawienia technologii, jej zastosowah oraz
Wspotpraca komercyjna jest jawna. ograniczen.
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AUTORSKIE OPRACOWANIA | OZNACZENIE WSPOLPRACY

Zasady publikacji i wspotpracy

Nie autoryzuje cudzych tekstow Nie sprzedajemy artykutow

reklamowych sponsorowanych z linkami wychodzacymi
Nie udostepniam swojego nazwiska do firmowania Nie przyjmujemy dostarczonych tekstéw reklamowych z
gotowych materiatéw przygotowanych przez inne ptatnymi linkami poza portal.

0soby. Publikacji w tym modelu nie mozna zamoéwi¢ przez

Nie publikuje dostarczonego tekstu reklamowego pod WhitePress, Linkhouse ani poprzez bezposrednie
swoim podpisem ani jako mojej rekomendacji. Moje zlecenie. Nie publikujemy cudzych artykutéw

nazwisko wskazuje na osobiste opracowanie i reklamowych jako materiatéw napisanych lub
weryfikacje materiatu. rekomendowanych przez Roberta Kucharskiego.

Pakiet Publikacja ekspercka dotyczy mojego
autorskiego opracowania. Temat i zakres ustalamy
przed rozpoczeciem, a wspotpraca komercyjna jest
czytelnie oznaczona.

Przekierowania w kalkulatorach: link do producenta lub produktu jest mozliwy w uzgodnionym, oznaczonym module
komercyjnym kalkulatora. Ta forma wspétpracy nie daje mozliwosci zakupu linku w tresci artykutu ani wykorzystania mojego
nazwiska jako podpisu pod dostarczonym tekstem.
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OD POZNANIA TECHNOLOGII DO PROGRAMU DZIALAN

Pierwsze 90 dni wspodtpracy

Plan dopasowujemy do wybranego modelu wspoétpracy i dostepnych materiatéw producenta.

Ol

Analiza i plan

Dni 1-30. Poznanie produktéw,
dokumentacji i pytan klientéw.
Uzgodnienie odbiorcéw, zakresu,
priorytetéow i wskaznikdw.

Przeslij marke, kategorie i cel

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026

02

Przygotowanie i
wdrozenie

Dni 31-60. Realizacja pierwszych
opracowan, narzedzi lub
publikacji. Weryfikacja techniczna
i odbidr ustalonego zakresu.

03

Pomiar i dalszy rozwaj

Dni 61-90. Ocena odbioru
materiatéw, zebranie pytan i
ustalenie kolejnych dziatan na
podstawie danych.
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ROBERT KUCHARSKI

O AUTORZE | PARTNERZE WSPOLPRACY

HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

tacze praktyke projektowa z komunikacja

Robert Kucharski

Specjalista HVAC i hydrauliki instalacji. Projektant
instalacji grzewczych oraz autor i wtasciciel
Projekt-Ogrzewania.pl.

Projekt-Ogrzewania.pl | Cennik B2B | 04.10.2026

Specjalizuje sie w ogrzewaniu podtogowym, obliczeniach cieplnych i
hydraulice instalacji. Mam doswiadczenie z ponad 1000 projektéw i analiz
technicznych. Na portalu wyjasniam zaleznosci pomiedzy budynkiem,
zrédtem ciepta, przeptywami, automatyka i wymaganiami wykonawczymi.

Wspotpraca z producentem moze obejmowac rury i rozdzielacze, pompy
ciepta i kotty, bufory i sprzegta, pompy obiegowe, armature, filtry,
sterowanie oraz wentylacje. Punktem wyjscia jest zawsze zastosowanie
produktu w catym systemie.

Tworze materiaty dla inwestoréw, wykonawcow i projektantéw.
Opracowania opieram na dokumentacji, zatozeniach obliczeniowych i
technicznie uzasadnionych przyktadach.

Profil autora i publikacje

Profil zawodowy na LinkedIn

Przejdz do bazy wiedzy Projekt-Ogrzewania.pl
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ROBERT KUCHARSKI

CENY, ZAKRES, WYLACZNOSC | ZASADY

Najczestsze pytania

01. Na czym polega wspoétpraca z Fractional Head
of Technical Marketing & Product Education?

To state prowadzenie uzgodnionego obszaru marketingu
technicznego i edukacji produktowej w czesciowym wymiarze
czasu. Robert Kucharski przygotowuje plan, ustala priorytety,
tworzy lub weryfikuje materiaty i wspétpracuje z
marketingiem, sprzedazg oraz dziatem technicznym
producenta.

02. lle kosztuje stata wspotpraca z Robertem
Kucharskim?

Pakiet 40 godzin kosztuje 20 000 zt netto miesiecznie, a pakiet

60 godzin 30 000 zt netto miesiecznie. Stawka bazowa wynosi
500 zt netto za godzine. Prace, konsultacje i spotkania
mieszczg sie w jednej ustalonej puli czasu. Minimalny okres
tych pakietéw to 3 miesigce.
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03. lle kosztuje obecnos¢ marki na
Projekt-Ogrzewania.pl?

Publikacja ekspercka zaczyna sie od 6 000 zt netto
jednorazowo. Regularna obecnos¢ marki kosztuje od 10 000 zt
netto miesiecznie, kampania edukacyjna od 20 000 zt netto
miesiecznie, a partnerstwo kategorii z wytgcznoscig od 30 000
zt netto miesiecznie. Zakres kazdego pakietu jest opisany w
cenniku.

04. Co obejmuje wytacznosc Partnera kategorii?

Pakiet z ceng od 30 000 zt netto miesiecznie obejmuje jednego
partnera komercyjnego w konkretnej kategorii produktowe;j.
Wytacznosé obowigzuje na Projekt-Ogrzewania.pl i w kanatach
wskazanych w umowie. W tym zakresie nie prowadze
rownolegtego partnerstwa ani wspotpracy strategicznej z
bezposrednim konkurentem. Lista produktéw, kanaty i czas
obowigzywania sg okresSlone przed startem.
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05. Czy wytacznosc obejmuje wszystkie produkty
producenta?

Wytacznosc obejmuje kategorie zapisang w umowie, np. rury
do ogrzewania podtogowego, rozdzielacze, pompy ciepta lub
bufory. Szerszy katalog producenta nie rozszerza
automatycznie zakresu rezerwacji. Kolejne kategorie
wymagajg osobnego uzgodnienia zakresu i wynagrodzenia.

06. Czy Partner kategorii otrzymuje 60 godzin
pracy Fractional Head?

Pakiet Partner kategorii obejmuje program publikacji,
obecnos¢ marki i wytgcznosé opisane w cenniku. Pakiet
Fractional Head obejmuje okreslony czas pracy na potrzeby
producenta. Przy potaczeniu obu modeli przygotowuje wspdling
oferte z wyraznie okreslonym czasem, zakresem i ceng.

07. Jak dtugo trwa partnerstwo kategorii?

Partnerstwo kategorii planowane jest na 12 miesiecy. Pierwsze
90 dni stuzy przygotowaniu i wdrozeniu programu. Umowa
okresla kategorie, kanaty, harmonogram, zasady wytgcznosci
oraz warunki zakonhczenia wspotpracy. Pakiety Fractional
Head, Regularna obecnos¢ marki i Kampania edukacyjna
zaczynajg sie od 3 miesiecy.
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08. Czy ceny zawieraja VAT i budzet reklamowy?

Wszystkie ceny na tej stronie sg cenami netto B2B. VAT jest
rozliczany zgodnie z fakturg. Budzet ptatnych reklam,
zewnetrzne licencje i koszty dodatkowych wykonawcéw sa
uzgadniane osobno, jesli s potrzebne. Pakiety portalowe
obejmujg wskazang w nich dystrybucje organiczna.

09. Czy mozna zamoéwic¢ sam audyt, artykut lub
kalkulator?

Mozna rozpocza¢ od konsultacji, audytu lub pojedynczego
materiatu. Petny modut edukacyjny obejmuje artykut, schemat,
kalkulator, checkliste i scenariusz filmu. Samodzielne
narzedzie wyceniam po ustaleniu danych wejsciowych,
obliczen, interfejsu i sposobu wdrozenia.

10. Jakie prawa do materiatow otrzymuje
producent?

Zakres wykorzystania, modyfikacji i oznaczenia materiatéw
markg producenta ustalamy w ofercie i umowie. Przy
narzedziach okreslamy réwniez przekazanie kodu i
dokumentacji. Publikacje na portalu oraz wykorzystanie
materiatu w kanatach producenta opisujemy jako konkretne
elementy zakresu.
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11. Czy wspotpraca zapewnia zastosowanie
produktu w projekcie instalacji?

Dobér produktu do konkretnego projektu wynika z
parametrow, wymagan instalacji i dostepnej dokumentacji
technicznej. W uzgodnionym zakresie moge rekomendowac
rozwigzania w dokumentacji projektowej i zestawieniu
materiatdw oraz przekazywac zapytania inwestoréw do
wskazanego handlowca. Wspoétpraca nie gwarantuje
zastosowania produktu w kazdym projekcie. Kazda
rekomendacja musi by¢ uzasadniona technicznie, a
wspotpraca komercyjna jest czytelnie oznaczana.

12. Jak mierzone sa efekty wspétpracy?

Dobieramy wskazniki do celu programu: odbiér materiatow,
zaangazowanie, klikniecia, ruch na stronie kampanii, zapytania
i wykorzystanie narzedzi. Jesli producent udostepni dane,
mozna analizowad takze pytania do dziatu technicznego i
wsparcie sprzedazy. Dane catego portalu i wyniki konkretnego
partnera s raportowane oddzielnie.
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13. Czy mozna zagwarantowac widocznosc¢ w
Google lub odpowiedziach Al?

Zakres umowy moze gwarantowac przygotowanie materiatéw,
publikacje, ustalone miejsca ekspozycji, dystrybucje i
raportowanie. Pozycje w Google oraz wybér Zrédet w
odpowiedziach Al zalezg od zewnetrznych systemoéw. Podane
statystyki portalu opisujg jego aktualny zasieg, a nie
gwarantowany wynik kazdej kampanii.

14. lle kosztuje ekspozycja w juz opublikowanym
materiale z kalkulatorem?

Cena od 1 000 zt netto miesiecznie dotyczy wytacznie
ekspozycji marki lub produktu w jednym materiale z
kalkulatorem juz opublikowanym na Projekt-Ogrzewania.pl. Nie
obejmuje napisania nowego artykutu, publikacji nowego
materiatu ani przygotowania nowego kalkulatora. Zakres
ekspozycji, miejsce modutu i czas wspétpracy zapisujemy w
ofercie. Rozbudowe kalkulatora, formularze i niestandardowe
automatyzacje wyceniamy osobno. Optata dotyczy ekspozycji,
bez gwarantowanej liczby zapytan.
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15. Czy kalkulator moze kierowac na strone
producenta lub wysytac¢ zapytania?

Uzgodniony modut w materiale juz opublikowanym na
Projekt-Ogrzewania.pl moze obejmowac przekierowanie na
strone producenta lub produktu, formularz zapytania e-mail
albo przekazanie kontaktu do wskazanego handlowca. To
mozliwosci wdrozenia w opublikowanych narzedziach, a nie
informacja, ze kazdy kalkulator juz przekazuje zapytania.
Rozwigzanie musi pasowac do parametrow i warunkow
technicznych, a modut komercyjny jest oznaczony.

16. Do kogo moze trafi¢ zapytanie inwestora?

Producent moze wskaza¢ handlowca ze swojej firmy, partnera
producenta, hurtownie albo dystrybutora. Zapytanie
przekazujemy na zyczenie inwestora, z jasng informacjg o
odbiorcy i celu przekazania danych. Sposdéb obstugi i zasady
przetwarzania danych uzgadniamy przed uruchomieniem tego
procesu.
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17. Jak wyceniane sa rekomendacje w dokumentacji
projektowej?

Rekomendacje produktéw w projektach wyceniam
indywidualnie po ustaleniu kategorii, zakresu dokumentacji,
warunkéw technicznych i sposobu przekazywania zapytan.
Cena od 1 000 zt netto miesiecznie dotyczy wytacznie
ekspozycji w jednym materiale z kalkulatorem juz
opublikowanym na Projekt-Ogrzewania.pl. Dobér w projekcie
wynika z wymaganh konkretnej instalacji.

18. Czy ekspozycja w kalkulatorze obejmuje
wytacznosc kategorii?

Sama ekspozycja od 1 000 zt netto miesiecznie nie obejmuje
wytgcznosci. Partner kategorii z ceng od 30 000 zt netto
miesiecznie ma wytgcznos¢ w zakresie okreslonym w umowie.
Rekomendacje projektowe i integracje kalkulatoréw muszg
respektowac te rezerwacje; nie udostepniam konkurentowi
miejsca w zarezerwowanym zakresie.

Spis tresci Kontakt 23


https://projekt-ogrzewania.pl/cennik-wspolpracy-hvac-robert-kucharski/

ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B

CENY, ZAKRES, WYLACZNOSC | ZASADY

Najczestsze pytania /5

19. Czy mozna kupi¢ artykut sponsorowany przez 20. Jak rozpoczad wspotprace z producentem
WhitePress lub Linkhouse? HVAC?

Na Projekt-Ogrzewania.pl nie przyjmujemy dostarczonych Napisz na biuro@projekt-ogrzewania.pl lub zadzwoh pod +48
artykutéw sponsorowanych z ptatnymi linkami wychodzacymi 783 212 175. Podaj marke, kategorie produktéw, cel,

poza portal. Takiej publikacji nie mozna zamdéwi¢ przez planowany budzet i termin rozpoczecia. Przygotuje propozycje
WhitePress, Linkhouse ani bezposrednio. Nie publikujemy zakresu oraz wskaze, czy najlepiej pasuje rola Fractional Head,
cudzych tekstéw reklamowych pod nazwiskiem Roberta kampania na portalu czy partnerstwo kategorii.

Kucharskiego. Oferta Publikacja ekspercka dotyczy
autorskiego materiatu, ktéry Robert Kucharski przygotowuje i
weryfikuje technicznie, z jawnym oznaczeniem wspotpracy
komercyjnej. Przekierowania do producenta sg mozliwe w
uzgodnionych, oznaczonych modutach kalkulatoréw.
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ROBERT KUCHARSKI HVAC / MARKETING TECHNICZNY / B2B
POROZMAWIA] BEZPOSREDNIO ZE MNA

Pokaz marke, kategorie i cel wspotpracy

Napisz, jakie produkty rozwijasz, do kogo chcesz dotrzec i kiedy planujesz
rozpoczecie. Przygotuje propozycje zakresu dla Twojej firmy.

E-MAIL

N
biuro@projekt-ogrzewania.pl Eilir'l":'l':_-.":_E
=g |

Wyslij marke, kategorie i zakres potrzeb

TN

TELEFON

+48 783 212 175

Bezposrednia rozmowa o wspotpracy

WHATSAPP Petny cennik online

+48 794 358 367 Zeskanuj kod lub Kliknij.

Napisz krétka wiadomos¢ Aktualne informacje na stronie.

Mozesz takze skorzystac z formularza kontaktowego. Petng prezentacje mozliwosci znajdziesz na stronie wspétpracy z producentami HVAC.

Robert Kucharski - RK Studio - Projekt-Ogrzewania.pl

Cennik orientacyjny dla wspétpracy B2B. Wszystkie kwoty netto w PLN. Ostateczny zakres, harmonogram i zasady wykorzystania materiatéw potwierdza indywidualna
oferta oraz umowa. Aktualizacja: 4 pazdziernika 2026.
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