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Two;a technologla HVAC na budOW|e j

; zanim inwestor wybierze system. -
Portal projekt-ogrzewania.pl dociera do inwestoréw na etapie planowania instalacji ¥ \
grzewczej, kiedy zapadajg decyzje dotyczace wyboru technologii HVAC, producenta systemu \ P
oraz komponentdw instalacyjnych. To moment, w ktorym Twoje rozwigzania moga stac sie \ =

"
czescig projektu instalacji — zanim inwestor trafi do hurtowni lub instalatora. )\/\ \
\\




Kiedy inwestor wchodzi do hurtowni, czesto ma juz w
gtowie wybrang marke pod wptywem instalatora.

X Tradycyjny model: Inwestor jest juz
w hurtowni, a decyzja o marce zapadta
wczesniej pod wplywem wykonawcy.

Dlaczego tradycyjny marketing
HVAC dziata zbyt pozno?

W tradycyjnym modelu sprzedazy producent dociera do
inwestora, gdy system zostat juz wybrany przez
instalatora lub hurtownie.

v/ Nasz model: Twoja technologia
pojawia sie na etapie obliczen 0ZC
i projektu, kiedy lista

zakupowa jest jeszcze otwarta.




Lider widocznosci w branzy HVAC.
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Rok dynamicznej ekspansji (Marzec 2025 - Marzec 2026)

Twarde dane z Google Search Console potwierdzajgce wzrost.

Skala: 1,7 min wyswietlen w skali Efektywnosé: 42 300 Dynamika: Wykres pokazuije, ze
roku - budujemy standard potencjalnych inwestorow najwieksze wzrosty generujemy
rynkowy w Google. sprowadzonych na portal bez wiasnie teraz (koricéwka 2025
piatnych reklam. i poczatek 2026).

B o tutara. =]

4231ys. ‘1:7 min



Dominacja w wynikach wyszukiwania (Google Search Console)
Ostatnie 3 miesiqgce: Grudzien 2025 - Marzec 2026

801000 16 500 ° 5,8

Tyle razy inwestorzy widzieli Tyle razy potencjalni klienci Nasza Srednia pozycja w Google
nasze tre$ci w Google. klikneli i weszli na portal. (8cista czotéwka branzy HVAC).
einy | 7dni = 28dni ’ v 3miesigee | Wigce] ~ | Typ wyszukiwania: Sie¢ ~ + Dodaij filtr e Ostatnia akluallzac]aq
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Architektura Dominacji — Tysigce Punktow Styku (Search Ecosystem)

Nie tylko zasieg, ale catkowita dominacja intencji zakupowe;j.

/J PONAD 2 500 FRAZ KLUCZOWYCH W TOP 10 GOOGLE

Filar I: Projekt i Fizyka (Inwestor na starcie)
o  Zakres: Kalkulatory petli, obliczenia OZC, dobér $rednic, projektowanie online.
o Dlaczego to wazne? Tu rodzi si¢ zapotrzebowanie. Paristwa marka pojawia si¢ jako pierwsza odpowiedz na techmczne Ale?" i
Jak?".
Filar Il: Wybor Technologii (Bitwa o material)
o  Zakres: Poréwnania PEX/PERT, wytrzymalo$¢ rur, normy ISO, bariery antydyfuzyjne.
o Dlaczego to wazne? Tu eliminujemy konkurencje. Panistwa produkt staje si¢ technicznym standardem rekomendowanym przez
nasze analizy.
Filar lll: Detale Instalacyjne (Inwestor w hurtowni)
o  Zakres: Rozstaw rur, rotametry, rozdzielacze, grupy pompowe, automatyka. H
o Dlaczego to wazne? Tu domykamy liste zakupowa. Inwestor sprawdza u nas konkretne komponenty, zanim hurtowm
zaproponuje mu zamiennik. @\
Filar IV: Optymalizacja i Al (Lojalnos¢ i Autorytet)
o  Zakres: Regulacja przeptywodw, glikol, temperatura zasilania, wspolpraca z pompg ciepla. : :
o Dlaczego to wazne? To tutaj Google Al wybiera nas jako ,oficjalne zrédlo prawdy”, budujgc najwyzszy prestiz dla Partnera
Technologicznego.

.Nasza strategia opiera sie na dominacji w tysigcach niszowych, technicznych zapytan (Long Tail). To sprawia, Ze jesteSmy
niewidoczni dla prostych kampanii reklamowych konkurencji, ale wszechobecni tam, gdzie inwestor szuka rzetelnej wiedzy

inzynierskiej".



Oficjalny Standard Techniczny w Erze Google Al

Jeste$my "Zrédtem Prawdy" dla algorytméw sztucznej inteligencii

Autorytet ponad konkurencjg: Google Al wybiera nasze
dane inzynierskie jako wzorzec odpowiedzi dla tysiecy
inwestorow. JesteSmy wskazywani przed najwigkszymi
portalami handlowymi w kraju.
Dominacja w tysigcach zapytan: Nasz ekosystem tresci
dominuje w niezliczonej liczbie technicznych punktow
styku. Frazy takie jak ,podiogéwka co ile cm” to tylko
wierzcholek gory lodowe;.
-fiy: Bezposrednia rekomendacja Al: W nowym modelu
7 wyszukiwania, to sztuczna inteligencja decyduje, czyja
technologia jest wiarygodna. Dzieki nam, Panstwa marka
staje sie czescig odpowiedzi generowanej przez Google.

‘ ‘ Wiekszos¢ firm walczy o to, by by¢ w linkach. My juz
tam jesteSmy, ale co wazniejsze — my jesteSmy
odpowiedzig, ktorg Google Al podaje inwestorowi na
tacy. Panstwa produkt w naszych artykutach to
produkt, ktory Al uznaje za standard rynkowy”.

podtogowka co ile cm

Wyswisti wigce] w Google Ads >
4 Przegigd od Al

Standardowy rozstaw rur w egrzewaniu podlegowym to 10-20 cm. GeStoéé ukladania
zalelty od zapotrzebowania na ciepto: 10-15 cm stosuje sig w fazienkech | przy oknach,
a15-25 cm w salonach i sypialniach. Zbyt rzadkie uloZenie (powy2e| 25-30 em) moze
powodowad nierdwnomierne grzanie. o 0

coile cm):

+ Lazienki, strefy brzegowe (okna, $ciany zewngtrzne): 10-15 cm (gesciej dia

‘ Kl zasady rur (podtogowk
|
‘ wigkszego komfortu).

+ Salony, sypiainie, dobrze zaizol domy: 15-20 cm.

+ Pompa ciepta: Zalecany rozstaw 10-15 cm, aby 2yskaé wigkszg efektywnoéé przy
niskie| temperaturse zasilanla. @ or

Zuiycie rury na1 m? (szacunki):

+ Co 10 em: ok. 10-11 metrow bie2gcych.
+ Co 15 cm: ok. 7-8 metrow biezacych

* Co 20 cm: ok. 5-6 metréw bieZgcych.

Petla grzewcza nie powinna prekkraczac 100-130 metréw, aby zapewniZ sprawng
Prace systemu. @ Proek Ogrsewanie «

DOWOD DOMINACJI: Al Wybiera Nasze Tresci jako Standard




Profil Uzytkownika — Kto podejmuje decyzje?
tgczymy Panstwa technologie z osobami, ktore realnie ksztaltujg rynek HVAC w Polsce.
N N 7

2. Wykonawcy i Instalatorzy: E_é 3. Projektanci i Decydenci

Eksperci w terenie Techniczni

| o Profil: Inzynierowi lizuj

& Profil: Osoby na etapie ,czystej kartki" lub @  Profil: Fachowcy szukajacy konkretnych ‘ zagc:trzztz)g\:lvzrr?igI:aacgg;;?gl?g%m oraz
‘ £5% wyboru systemu. Najwieksza grupa @%  wytycznych montazowych, regulacji tworzacy szczegdlowa dokumentacje
i generujgca zapytania o koszty i komfort. rozdzielaczy i parametréw pracy systemow. instalacyjna.
|

| () Czego szukaja: Rzetelnych odpowiedzi na

Q Czego szukajg: Wsparcia projektowego ,na C)\ Czego szukajq: Precyzyjnych kalkulatoréw,
““% pytania o realne oszczednosci, trwalo$¢ rur

juz®, instrukcji regulacji rotametrow i zgodno$ci z normg PN-EN 1264 oraz

i komfort cieplny. weryfikacji poprawnosci petli. gotowych blokéw projektowych.
(s Moment decyzji: Faza koncepcyjna - to Cc-._ Moment decyzji: Dobor komponentéw do Ct-.' Moment decyzji: Faza projektu
.. tutaj zapada decyzja: ,Chce system marki - konkretnej realizacji. Jesli instalator znajdzie < budowlanego i wykonawczego. To tutaj
X, bo ufam ich technologii". u nas Parstwa schemat - zamontuje technologia zostaje ,wpisana w projekt”.
| Paristwa system.
1+ Panstwa korzy$é: Budowanie Swiadomosci %  Panstwa korzysé: Integracja Paristwa
" marki (Brand Awareness) jako standardu A L3 5 Panstwa korzy$é: Skrocenie $ciezki '@‘ systemow z naszymi narzedziami
jako$ci, zanim inwestor spotka sie %" wsparcia technicznego i pozycjonowanie obliczeniowymi sprawia, Ze stajq sie one
] z wykonawca. produktow jako ,przyjaznych instalatorowi"”. naturalnym wyborem na etapie
\ ] AL 2t inzynieryjnym. )

Nasza platforma to unikalny ekosystem, w ktorym Inwestor otrzymuje wizje, Projektant narzedzia, a Wykonawca rozwigzanie.

Panstwa marka, bedac obecna w tym procesie, staje sie wspolnym mianownikiem dla wszystkich trzech grup decyzyjnych.




Model Partnerstwa Technologicznego.

Zintegruj swoje rozwiazania z najpopularniejszym portalem doradztwa technicznego w branzy.

Narzedzia projektowe @

' Integracja w kalkulatorach
v Rekomendacje komponentow

v Twoje schematy instalacyjne

EE'_Q- Ekspozycja marki @:

o Prezentacja w projektach

Content ekspercki

 Artykuty i poradniki
V' Przyklady realnych instalacji = ' Status Partnera portalu

V' Bezposredni kanat do
inwestora

v Case study technologir




Integracja Technologiczna — Twoja marka w sercu obliczen

Panstwa produkty jako domysiny wybor w procesie projektowym.

1. Integracja w Kalkulatorach (Engine Integration)

« Zastosowanie: Nasze autorskie kalkulatory OZC i doboru petli to najcze$ciej odwiedzane sekcje
portalu.

* Mozliwos¢: Implementacja parametréw technicznych Paristwa systemow (np. opory cieplne rur,
wydajnosci rozdzielaczy) jako bazy dla generowanych wynikdw.

« Efekt: Inwestor otrzymuje wynik obliczen oparty bezpo$rednio na Parstwa technologii.

2. Inteligentne Rekomendacje Komponentow

« Zastosowanie: System automatycznie sugeruje konkretne komponenty na podstawie
wprowadzonych danych (np. powierzchnia, rodzaj wylewki, 2rédio clepla).

* Mozliwos¢: Wyswietlanie logotypu i nazwy Parstwa systemu jako ,Rekomendowane rozwigzanie"
przy wynikach dotyczacych rozstawu nu, liczby petli czy temperatury zasilania.

« Efekt: Przeksztalcenie suchego wyniku technicznego w gotowg liste zakupowg Paristwa marki.

‘!@& 3. Aktywne Schematy i Dokumentacja

« Zastosowanie: Po zakoriczenie obliczen uzytkownik szuka potwierdzenia w schematach.
* Mozliwosé: Podpiecie Panstwa rysunkéw technicznych, przekrojow podlogi i instrukcji montazu
jako materialéw edukacyjnych ,krok po kroku".

Wyniki budza Twoje
v - . ¥ tpliwosci?
« Efekt: Panstwa marka staje sie standardem wykonawczym w oczach Inwestora i Wykonawcy. RS

(19 Nasze kalkulatory to nie tylko liczby — to generatory decycji zakupowych. Ody uzytkownik
widzi, 2e do ogrzania jego domu potrzeba 880 mb rury, my dajemy mu od razu odpowiedz:
"To jest 5 kregéw rury marki X'. Skracamy droge od obliczen do zaméwienia u Panstwa
dystrybutora”. N , ,

SRONSULTUS WTNING |6 AMAIL)

ZAMDW PROJERT -«




Autorytet Merytoryczny — Edukacja, ktéra sprzedaje
Panstwa produkty jako fundament rzetelnej wiedzy inzynierskiej.

1. Specialistyczne Artykuly i Poradniki (Authority Building)

44

«Nie tworzymy tre$ci na chwile. Nasze artykuly to tzw. Evergreen Content, dzieki wysokim pozycjom w Google
i cytowaniem przez Al, procuje na wiverunek Pafistwa marki przez lata. Inwestor czytajacy o zwrocie z inwestyciji
szuka bezpieczenstwe — my dajemy mo to bezpieczenstwo, wskazujac na Pafstwa technologie".

7)

Zwrot z inwestycji w ogrzewanie
podlogowe - reaine wyliczenia na
2026 rok.

pezes Rubert Kuchacsts /

Bomy anerpooszcogine. Bremoocscceone budownictee, Incatace
rEewceo, Ineteiace lytreuicene, Koccly energl. Koecty inelatach
Lw:«ay«: Keetty ogroenanis, Kexdly Ogroewania podiogowego.

Kalkulator doboro pompy obiegowej
w ogrzewaniu podlogowym.

peocs Rebent Kocharshi |

Hydraulits, Hydroutha grzewces, Instaleces greewsze, instalocge

hydrauticzne, Kallutatory hudorclane, Ogrzewanie podiogowe, Pompy
obiegowe, Poradnicl istaloayie, Paradmis tachniceno, Poeady ekspertina,

o, Projok Iostala], Instategi

orady

. >

Rozstaw rur w wodnym ogrzewaniu
podiogowym.

preez Robeet Kuchanki |

Instaletge greowcze, Ogr , Poragiid A
Poradivin lachnicone, Poredy cteporins, Poredy technicena, Projokowanie
syetamadw gresworych, Projaitty instatacy, Projokty instalasyine, Projeity

cgrecwene, Progrkty techntecne, Radeap nir greswayeh, Racstsw ner

ogreewerte. Rury do poefioghek!

La;-wnm-o. Roastee na podiopberi, Rosstew e w pocioginrce, Rury do

PN-EN 1264: Norma, ktora definiuje
ogrzewanie podlogowe.

preez Robert Ruchanski /

Instalavje grecweze, nctalacie hydrauliocno, Nommy budowlane, Nonmy
orsewses, Nomay technicane, Ogrsewanie podiogowe, Pomdnii
instalacy,

Instatacying, Poredniu Projext

Instatiany growaeye, ogrocwsnio, Peoj Systencu

graewcaych, Projelay instatawy, Projekly instatacyine, Projetly egraswanie

J




Totalna Dominacja Marki — Stata obecno$¢ w procesie zakupowym

Panstwa marka jako staly towarzysz kazdej decyzji inwestora.

C1. Plywajaca Belka Premium (Sticky Bar) DL})

e  Zastosowanie: Inteligentny baner widoczny na samej gérze ekranu (desktop i mobile), ktéry podgza za ruchem uzytkownika podczas przewijania
strony.

e  Mozliwosc: Umieszczenie logo Partnera i dedykowanego przycisku CTA (np. ,Sprawdz systemy Partnera”) na kazdej podstronie i w kazdym
artykule.

e  Efekt: 100% widocznosci (Viewability) - marka jest obecna w $wiadomosci uzytkownika przez caly czas trwania ses;ji.

(2. Strategiczna Reklama Natywna (In-Article & Post-Article)

e  Zastosowanie: Banery i boksy informacyjne wplecione bezpos$rednio w tre$¢ najbardziej poczytnych artykuléw technicznych.

e  Mozliwos$é: Lokowanie produktow w $rodku tekstu (w momencie najwyzszego skupienia) oraz na koncu artykulu jako ,Rekomendowane
rozwigzanie dla tej inwestycji”.

e  Efekt: Przechwycenie uwagi uzytkownika, ktory wlasnie otrzymat dawke wiedzy i szuka gotowych komponentéw do realizaciji.

(3. Ekspozycja Globalna: Strona Gtéwna i Zaktadki @)

e  Zastosowanie: Dominujgca obecnos¢ wizualna w kluczowych sekcjach portalu: Strona Gléwna, ,O nas”, ,Porady” oraz wszystkie narzedzia
obliczeniowe.
Mozliwosc¢: Status ,Glownego Partnera Technologicznego” widoczny w stepce i nagléwku calego ekosystemu Projekt-Ogrzewania.pl.
Efekt: Budowa wizerunku poteznego lidera rynkowego, ktéry wspiera merytorycznie rozw6j nowoczesnych instalacji w Polsce.

.Nie oferujemy rotujacych baneréw, ktérych nikt nie zauwaza. Oferujemy totalng dominacje wizualng. Dzieki plywajacej belce i reklamie natywnej, Panstwa
technologia staje sie dla inwestora domy$inym wyborem. To bezposredni, najkrétszy kanal komunikacji miedzy Panstwa fabryka a budowg inwestora”.



Cyfrowy Handlowiec — Skala nieosiggalna dla tradycyjnych struktur

Panstwa technologia pracuje 24/7 — bez przerw, bez urlopow, z ogélnopolskim zasiegiem.

:\Q‘ Skala: 10 000 merytorycznych prezentacji miesiecznie Tradycyjny model handlowy pozwala na kilkadziesiaj spotkan w
miesigcu. Nasz portal wykonuje ich 10 000 w skali calego kraju. To tak, jakby dla Panstwa firmy pracowat jednoczes$nie caty
sztab wykwalifikowanych doradcéw technicznych.

Moment Decyzyjny: JesteSmy tam, gdzie zapada wybor Inwestorzy planujg budzety wieczorami i w weekendy.
Projekt-Ogrzewania.pl edukuje i rekomenduje Panstwa systemy dokladnie wtedy, gdy klient korzysta z kalkulatora — bez
czekania na poniedzialek i otwarcie biura.

@ Dominacja nad ,,szumem” hurtowni Eliminujemy moment, w ktérym instalator w hurtowni probuje zamieni¢ Panstwa
produkt na inny. Edukujemy inwestora na etapie projektu — dzieki temu trafia on do punktu sprzedazy z Panstwa marka
wpisana na liste zakupow.

nﬂ/{ﬂ Efektywnos¢ Operacyjna: Maksymalizacja zwrotu (ROI) Zapewniamy dotarcie do tysiecy realnych leadéw zakupowych
przy calkowitej optymalizacji kosztow dotarcia (CAC). To najbardziej skalowalne narzedzie wsparcia sprzedazy w Panstwa
arsenale.

Autorytet Potwierdzony przez Al Skoro Google Al wybiera nasze dane do udzielania odpowiedzi, Panstwa technologia
automatycznie staje sie oficjalnym standerdem rynkowym w oczach klienta. Tego nie kupi sie zadng tradycyjng reklama.

Whiosek: Projekt-Ogrzewania.pl to nie jest kolejna powierzchnia reklamowa. To najnowoczesniejszy, cyfrowy oddzial handlowy,
ktéry merylorycznie deklasuje konkurencje i buduje Panstwa przewage rynkowg w kazdej minucie dnia.



ZAREZERWUJ STATUS LIDERA - ZDOMINUJ SWOJA KATEGORIE

Panstwa technologia jako oficjalny standard portalu projekt-ogrzewania.pl

—

Gwarancja
Wylgcznosci rynkowej \

W pakiecie STRATEGICZNYM oferujemy
calkowitq blokade konkurencji. W danej
kategorii produktowej (np. systemy rur)
promujemy tylko jedng, wybrang marke.
Budujemy Panistwa autorytet jako jedynego
slusznego wyboru dia tysigcy inwestorow.

.

.

Zasada Pierwszenstwa
(First-Move Advantage)

Ze wzgledu na status ,trodla prawdy” dla
Google Al, liczba miejsc partnerskich jest
Scisle limitowona. Podpisanie umowy przez
Partnera Strategicznego w danej kategorii
automatycznie zamyka dostep do kluczowych
sekgji portalu dia pozostalych firm z branzy.

Inwestycja
w Gwaitowny Wzrost

Gwarantujerny stale warunki wspdlpracy
przy utrzymaniu obecnej dynamiki rozwoju
(+2427% r[r). Zabezpieczajq Panstwo
najwyzsze zasiegi w branzy HVAC na
preferencyjnych warunkach, zanim portal
osiqgnie kolejny prog skaii.

MODELE WSPOLPRACY (DOSTEPNOSC LIMITOWANA):

1. STRATEGICZNY (Totalna Dominacja):
Pelna wylgczno$é¢, integrocja z kalkulatoromi,
stala obecno$¢ wizualna (Sticky Bar) na kaidej
podstronie. Status Gléwnego Patrona Portalu.

T —

2. MERYTORYCZNY (Ekspert Sekcji):
Silna obecno$¢ w wybranych obszarach
technicznych i narzedziach.

—

e —

T

3. WSPIERAJACY (Zaufana Marka):
Ekspozycja logotypu i status oficjalnego
Portnera Technologicznego.

Zapraszam do rozmowy o przejeciu roli lidera: Robert Kucharski
Wiasciciel portalu projekt-ogrzewania.pi | & +48794 358 367 | = rkstudio.rlk@outlook.com



